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Barometrul afacerilor de tip startup din Romania

De ce un barometru al startup-urilor?

Pentru al saptelea an consecutiv, EY Romania este alaturi de antreprenorii romani Cadrul de dezvoltare a antreprenoriatului: cei cinci
prin analize ale mediului in care oamenii cu initiativd pot sa isi dezvolte proiectele Piloni care faciliteaza antreprenoriatul

antreprenoriale. Dinamismul startup-urilor din Romania si interesul in crestere din
partea tinerilor romani pentru domeniul antreprenoriatului au fost motive suficiente
pentru a pune bazele primei cercetari realizate asupra afacerilor de tip startup.

EY Romania s-a asociat in acest demers cu unul dintre cele mai dinamice centre
dedicate startup-urilor din Bucuresti, Impact Hub Bucharest, si la ultimele doua
editii s-a alaturat si Startarium - platforma online dedicata antreprenorilor din
Romania.

Prima editie a studiului a fost publicata in anul 2016, plecand de la un chestionar
aplicat in perioada 2 septembrie-15 decembrie 2015, la care au raspuns 301
antreprenori de startup. A doua editie a barometrului analizeaza raspunsurile a 357
fondatori ai unei afaceri de tip startup din Roméania cu privire la stadiul de
dezvoltare a celor cinci piloni EY de sustinere a antreprenoriatului: impozitare i
reglementare, acces la finantare, ajutor coordonat, cultura si educatie
antreprenoriala. Studiul are la baza un chestionar aplicat in perioada 3 august-31
octombrie 2017.

Cea de-a treia editie a barometrului are la baza raspunsurile a 284 antreprenori,
perioada de culegere a datelor fiind 15 ianuarie-17 februarie 2019.

intrebarile chestionarului online aplicat nu s-au dorit exhaustive, au fost adaptate
de-a lungul celor trei editii astfel incat sa atinga aspectele cele mai importante ale
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Accesul la finantare de
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Seed
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Impozitare
* Facilitati fiscale

 Cat de usor se incepe o
afacere

* Legislatie si politici publice
care sustin antreprenoriatul

Sprijin coordonat

Mentori, asociatii si cluburi
de antreprenori; Incubatoare

de afaceri
Educatie si formare
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* Educatie universitara
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Toleranta la risc si esec
Preferinta pentru a fi
propriul stapan si a actiona
pe cont propriu
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create prin forte proprii

EY



Despre editia a treia a barometrulul

Dintre cei 374 de antreprenori care au raspuns intrebarilor Barometrului
afacerilor de tip startup din Romania, 82% conduc afaceri cu o vechime mai
mica de trei ani si 92% au declarat ca sunt fondatori/ actionari in cadrul acesteia.

Afaceri cu o vechime mai mica de 3 ani Fondatori/ actionari ai unei afaceri

82% 92%

% din totalul de 374 antreprenori % din totalul de 374 antreprenori
care au accesat chestionarul care au accesat chestionarul

Avand in vedere ca o definitie de facto a companiei de tip startup este dificil sa
atinga consensul specialistilor care studiaza acest tip de companie, am ales ca
principiu functional de selectie a startup-urilor pe cel temporal, si anume criteriul
existentei de sub 3 ani pe piata. Asadar, studiul de fata analizeaza raspunsurile
celor 284 antreprenori care au indicat o vechime a companiei mai mica de trei
ani calendaristici si care sunt fondatori/co-fondatori/actionari ai unui startup.

EY



curpins

Profilul antreprenorului aflat la inceput la drum

Profilul afacerii aflate la inceput la drum

Educatie antreprenoriala

Acces la finantare pentru startup-uri

Reglementare si impozitare - din perspectiva antreprenorilor
de startup

Ajutor coordonat — contributia asociatiilor specializate la
sustinerea antreprenoriatului

Cultura antreprenoriala si frica de esec

Dezvoltarea afacerii
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Profilul afacerii aflate la
inceput la drum




Care este vechimea startup-ului?

(un singur raspuns)

2016

2017

2019

mSublan m1-2 ani m2-3 ani

Baza: 284 respondenti 2019; 357 respondenti 2017; 301 respondenti 2016
1 din 2 startup-uri romanesti este pe piata de mai putin de 12 luni, acest lucru se observa de-a lungul celor 3 editii ale studiului. Aproximativ o treime din startup-

uri nu reusesc sa atinga al doilea an de activitate conform datelor colectate in cele trei editii ale Barometrului. Desi, comparativ cu 2016, si proportia celor care
au o vechime mai mare, 2-3 ani, este mai ridicata, diferenta inregistrata la ultimele doua editii (21% in 2019 vs. 26% in 2017) este semnificativ mai mica pentru

ultimul an analizat.
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Mediul in care functioneaza startup-ul si sectorul acestuia de

activitate

Unde functioneaza in acest moment startup-ul?
(un singur raspuns)

—3

V)
2019 87% 4%
in Bucuresti
2017 @ 93%

—3

0
2016 92% 04%
in Bucuresti

® Mediul rural Mediul urban

Baza: 284 respondenti 2019; 231 respondenti 2017; 281 respondenti 2016

Care este sectorul de activitate al startup-ului?
(un singur raspuns)

IT, software, internet I 220/%6%
23%

0
Comert cu amanuntul sau ridicata ﬂ(ﬁ%zm
0

0
Servicii pentru afaceri I ggfou/o
0

Media si publicitate m— 9%
edia si publicitate 10%

0,
Industria alimentara, bauturi, tutun . 50/3)/0

6% 2019
m 2017

. %
Constructii -23%) 2016

. - %
Industria textila WH 39 y
0

0,
Turism si industria hoteliera M %
2%

Alt sector & 3&%}0

Educatie

Cele mai multe starup-uri din Roménia sunt localizate in mediul urban, cu tendinta de crestere a numarului afacerilor in mediul rural in ultimul an. O schimbare
semnificativa se intdmpla la nivel de startup-uri bucurestene, numarul acestora a scazut comparativ cu prima editie a barometrului, cand mai mult de 60%

functionau in capitald, comparativ cu o proportie de 41% céate sunt in anul 2019.

La nivel de sector de activitate, numarul de startup-uri creste usor pentru IT, comert si servicii B2B.

-
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Veniturile startup-urilor in 2018 si evolutia acestora fata de 2017

In ce interval de venituri s-a incadrat compania Cum au evoluat veniturile Tn 2018 vs. 20177 (%)
dumneavoastra ih 20187? (un singur réspuns) (un singur raspuns)

0
sub 50.000 eur NN 539

84%
. 2019 12% 15% 30% 38%
50.001-100.000 EUR - 10%
9%
0
100.001-250.000 EUR I ‘éo//o
0 IO 3% 14% 10% 16%  18%
0
250.001-500.000 EUR | 1%
0% = 2018 m Au scazut B Au ramas aceleasi
500.001-1 milion EUR | 1% m Crestere 1-10% m Crestere 11-50%
1% 2016 m Crestere 51-100% W Peste 100%
Baza: 110 respondenti 2019; 103 respondenti 2017 — respondenti a c&ror startup-uri au o
Baza: 284 respondenti 2019; 231 respondenti 2017 vechime cuprinsa intre un an si 3 ani

Comparativ cu editia anterioara a barometrului, veniturile inregistrate de startup-uri nu se modifica semnificativ, cea mai mare proportie a acestora, mai exact
83%, au cifra de afaceri de 50K sau mai putin. Pentru cele mai multe afaceri de tip startup romanesti (73%), venituile cresc in medie cu peste 10% de la an la
an. Comparativ cu editia anterioara se observa insa o scadere a veniturilor care poate fi pusa pe seama schimbarii climatului economic local.

-
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Numarul de fondatori si de angajati in startup-urile romanesti

Céati fondatori sunt in startup?
(un singur raspuns)

2019 37% 4%

2017 SYAL 34%

m 1 fondator
2 co-fondatori
m 3 co-fondatori
4 sau mai multi co-fondatori

Baza: 284 respondenti 2019; 308 respondenti 2017

Care este numarul de angajati pe care compania

dumneavoastra 1i are In acest moment?
(un singur raspuns) Numarul mediu

de angajati in

startup
2019 2,1
2017 2,2

® Nici un angajat

= Un angajat

® Doi angajati

= intre 3 si 5 angajati
B Peste 5 angajati

Baza: 191 respondenti 2019; 222 respondenti 2017

Majoritatea startup-urilor romanesti se bazeaza pe un singur fondator, proportiile pastrandu-se de la o editie la alta. Antreprenorii romani nu cauta n mod
particular sa colaboreze cu parteneri, avand in vedere faptul ca mai putin de jumatate dintre startup-urile intervievate, 48%, au 2 sau mai multi fondatori. Este
cunoscut faptul cd numarul fondatorilor creste odata cu maturizarea afacerii. Acelasi rationament este aplicat si in cazul numarului de angajati, 53% dintre
afacerile romanesti de tip startup avand maxim un angajat. In medie, un startup din Romania are doi oameni angajati, cifrd care nu s-a schimbat semnificativ in

comparatie cu anul 2017.

-
IMPACT .
Pagina 9 Bucharest u Startarium Barometrul afacerilor de tip startup din Romania - 2019 EY



Produsele/serviciile oferite de startup-ul dvs. sunt adresate pe:

(raspuns multiplu)

10% 20%

Piata locala Piata nationala m Piata regionala (Europa) ® Piata globala

Baza: 191 respondenti 2019

Cele mai multe dintre afacerile de tip startup din Roméania adreseaza suita de produse sau servicii pe piata locala, mai exact populatiei localitatii unde isi
desfasoara activitatea (36%). Pentru piata nationald un procent aproximativ la fel de mare de startup-uri ofera produse/servicii (34%). Doar o treime dintre
afacerile la inceput de drum au iesit in afara granitelor, 10% din total mergand pe piata regionala si o proportie de 20% ajungand pe langa celelalte piete chiar la

nivel global.

-
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Care este cel mai important criteriu in evaluarea rezultatului
St&ftUp-UlUl, pentru VOI? (un singur réspuns)

m Financiar (cifra de afaceri, profit etc)

Social

B Impactul asupra mediului inconjurator

Baza: 128 respondenti 2019; 163 respondenti 2017; 200 respondenti 2016

72% dintre companiile respondente se identifica in primul rand prin obiectivul financiar al afacerii, cu o crestere semnificativa fata de anul trecut a celor care au
ca prim scop rezultatul social (inclusiv de mediu) (29%). Evolutia importantei obiectivului social dovedeste ca motivatia principald, generarea de profit, nu

impiedica antreprenorul obisnuit sa aiba un impact pozitiv asupra societatii.

-
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Profilul antreprenorulul
aflat ladnceput la drum




Varsta antreprenorului aflat la inceput de drum si functia pe care

0 are in startup

In ce interval de varsta va situati?
(un singur raspuns)

2019 2017

%

65% 63%

33,9 ani

Media

33,1 ani

Baza: 186 respondenti 2019; 308 respondenti 2017;

Ce functie de business va place cel mai mult sa
indepliniti Tn startup? (un singur raspuns)

2019 12% 12%
m18-21

22-35

m 36-50

10% 9%

2017
m Peste 50 de ani

m General manager ™ MarketingsiPR  ®IT
® Operational m Vanzari m Customer service
® Financiar-contabil ®mHR Alta

Structura varstelor in ceea ce priveste liderii de startup nu s-a schimbat fata de editia anterioara a barometrului, cei mai multi respondentii avand intre 22-35 de
ani. Conform mediei, antreprenorul de startup are 33 de ani, mai putin faté de anul 2017, fapt pus pe baza cresterii numarului de tineri antreprenori cu varsta
intre 18 si 21 ani (4% Tn 2019 vs. 1% in 2017). Functia de business cel mai des citata ca fiind cea mai interesanta pentru antreprenori este cea de General
manager, urmata de marketing si PR. Comparativ cu editia precedenta, scade interesul pentru departamentul de vanzari, atributiunile fiind alocate managerului

general, avand in vedere numarul mic de angajati.

-
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Ultima scoala absolvita si ocupatia respondentului Thainte
de a fi antreprenor

Care este domeniul ultimei scoli absolvite? Care a fost ocupatia dvs. Tnainte de a fi fondator al
(un singur rdspuns) acestui startup? (un singur raspuns)

Finante - Economie
IT

e : 9% 9%
20% B Stiinte ingineresti
m Stiinte sociale si politice
m Stiinte umaniste m Angajat intr-o corporatie
Drept ®m Angajat intr-o companie mica

m Liber profesionist
= Arte ® Fondator/ Actionar al unui alt start-up
m Student

3% m Altele Angajat intr-o functie publica
10% m Alta

Baza: 186 respondenti 2019; 308 respondenti 2017;

Este bine cunoscut faptul ca nu exista nicio legatura intre educatia primita in domeniul antreprenorial si practica. Aproape o treime dintre fondatorii de starup-uri
romanesti sunt absolventi ai unei institutii cu profil economic. Un numar foarte mare de respondenti au absolvit o scoala cu profil informatica sau stiinte
ingineresti (39%), fapt care explica numarul mare de startup-uri din sectorul IT. Doar 21% sunt absolventi ai unei structuri cu profil uman.

Majoritatea respondentilor, dupa cum s-a dovedit, au experientd in cdmpul muncii: 41% dintre ei in corporatii si 28% in companii mai mici. Sunt si antreprenori
experimentati in afaceri, 9% dintre respondenti inainte de a incepe startup-ul actual, au avut o alta afacere, dar si tineri la inceput de drum, 7% fiind studenti.

m Stiinte ale naturii

-
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Care este nivelul actual al veniturilor dvs. personale generate de
acest startup? (un singur raspuns)

Media veniturilor personale
generate de startup

2019 42% 25% 917 EUR
2017 27% 32% 1.056 EUR
2016 38% 33% 976 EUR

0-500 EUR 501-1.000 EUR ®m1.001-2.000 EUR m Peste 2.000 EUR

Baza: 186 respondenti 2019; 308 respondenti 2017

Fata de studiile publicate anii trecuti, se observa o scadere a veniturilor personale ale antreprenorilor de startup. Daca in 2017 media veniturilor generate de
startup depasea usor 1.000 euro, in 2019 a scazut pana la 917 euro. Procentul celor al caror venituri lunare sunt sub 500 EUR este in crestere cu 15 puncte

procentuale. Conform Institutului National de Statistica, in Romania, venitul mediu net lunar a crescut in ultimii 3 ani cu 25%, de la 512 euro in 2016 la 643 euro
in ultima luna din 2018.

-
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Numarul de initiative antreprenoriale si experienta dobandita

La a cata initiativa de tip startup sunteti? o4
(un singur raspuns) respondenti care au
mai mult de o initiativa $
de startulp la activ

2019 17% 8% 4%

2017 19% 8% 4%

mDa = Nu

2016 13% [5%

Ati avut o experienta negativa
anterioara in domeniul
antreprenoriatului, esecul
proiectului si/sau inchiderea

Baza: 186 respondenti 2019; 231 respondenti 2017; 281 respondenti 2016 afacerii? (un singur raspuns)

7 din 10 fondatori se afla la prima companie instituita, numar care a evoluat de la prima editie a barometrului cu 10 procente. Antreprenorii care au mai mult de o
initiativa de startup la activ, inteleg si accepta mai usor toate riscurile asociate antreprenoriatului - mai mult, 69% dintre ei au declarat existenta unei experiente
antreprenoriale negative definita ca esec/inchiderea afacerii.

Din fericire, prezenta experientei negative este perceputa din ce in ce mai mult de catre investitori ca un plus, iar stereotipul esecului isi pierde greutatea. Nu
este o pierdere pentru un antreprenor, ci experienta dobandita intareste abilitatea de a corecta erorile in proiectele viitoare, indicand calea catre succes.

® Primul startup m Al doilea startup
m Al treilea startup m Peste patru startup-uri

-
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Cate ore munciti in medie intr-o zi?

(un singur raspuns)

2019 2017 2016
Numarul mediu de ore/zi Numarul mediu de ore/zi Numarul mediu de ore/zi
dedicate afacerii de un dedicate afacerii de un dedicate afacerii de un
antreprenor de startup antreprenor de startup antreprenor de startup

58% 8% 55% 63%

m1-8ore " 9-12 ore m13-18 ore

Baza: 186 respondenti 2019; 231 respondenti 2017; 222 respondenti 2016

In medie, un antreprenor aflat la inceput de drum dedica 9,2 ore afacerii lui in fiecare zi, fara modificari majore inregistrate de-a lungul celor 3 editii. Astfel, putem
spune ca acesta lucreaza cu 15% mai mult decéat un angajat cu norma intreaga din Romania. Cei mai multi dedica peste 8 ore afacerii, 66% din total
respondenti, 8% dintre antreprenori depasind pragul de treisprezece ore. Conform Eurostat, angajatii roméani au lucrat in medie 40,3 ore pe saptamana (8,06 ore
pe zi) in anul 2017. Acestea acopera toate orele, inclusiv orele suplimentare, fie platite, fie neplatite, pe care o persoana in mod normal le lucreaza. In acelasi an
cea mai mare medie din EU inregistrata pentru numarul de ore lucrate pe saptaméana o are Turcia, cu 49,6 ore pe saptamana (9,92 ore pe zi).

-
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Educatie antreprenoriala




Care considerati ca este cel mai important obstacol pentru antreprenori in
inceperea si dezvoltarea unei afaceri in Romania? (un singur raspuns)

20%

e . B 12%
Impredictibilitatea fiscala D 0%
Situatia politica curenta 12%
Lipsa fondurilor de dezvoltare 10% 2019
9% m 2017

O . e 10

. 0
Accesul 1a finanare e 15%

7%

BT CX SV | 119

. . - 5%
Lipsa personalului calificat I 6
2%

Provocarile unei piete mici si piata neagra o

£70
Nu exista obstacole sau nu stiu B 2%

Baza: 149 respondenti 2019; 202 respondenti 2017

Mentalitatea si teama de esec ocupa primul loc Tn topul celor mai importante obstacole pentru cei care vor sa inceapa si sa dezvolte o afacere in Roméania,
conform raspunsurilor inregistrate in editia a treia a a barometrului. Educatia precara si impredictibilitatea fiscala, impreuna cu situatia politica actuala sunt
obstacolele resimtite de antreprenori si mentionate in aceeasi masura de 12% dintre acestia. Comparativ cu editia anterioara, se observa o scadere a importantei
in ceea ce priveste educatia si accesul la finantare, asta nu inseamna Tnsa ca aceste premise au fost rezolvate sau imbunatatite la nivel national. Un rezultat

- tangibil este faptul ca Roméania se situeaza pe ultimul loc printre tarile UE in evaluarea PISA, dar si printre tarile cu cei mai putini absolventi de studii superioare.

-
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Care este sursa principala de invatare pe care o utilizati ca
antreprenor? (un singur raspuns)

2019 25%
2017 24%
2016 26%

B Mentorat si discultii cu alti antreprenori

Carti de business
m Cursuri online

Cursuri cu trainer specializat (inclusiv MBA)
m Alta

Baza: 113 respondenti 2019; 153 respondenti 2017; 192 respondenti 2016

Este important ca educatia sa aiba un caracter coerent si sistematic, cadrul specific mediului institutionalizat, dar in educatia antreprenoriala este vorba despre
exemple, fie ca sunt ele pozitive sau negative. De aceea, 41% dintre respondenti au indicat mentoratul si discutiile cu alti antreprenori ca fiind principala lor sursa
de invatare. Nu se observa diferente majore in alegerea acestor surselor de invatare comparativ cu editia din anul 2017, pastrandu-se aceleasi preferinte pentru

cartile de business (25%) si cursurile online (21%).

-
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Considerati ca educatia primita de tinerii romani in scoala/
universitate il pregateste pentru a deveni antreprenori? (un singur raspuns)

2019 2017 2016

24%

22%

75% o
73% 86%

Dezaprob partial sau in totalitate
® Nu ma pot pronunta
Sunt de acord partial sau in totalitate

Baza: 113 respondenti 2019; 153 respondenti 2017; 192 respondenti 2016

Pe acelasi fond negativ ca si in editia de acum doi ani, respondentii studiului considera in proportie de 75% ca scoala romaneasca nu ii pregateste pe tineri
pentru a deveni antreprenori. Desi strategia economica a Romaniei cuprinde si educatia antreprenoriala, aceasta se face relevanta prin institutiile de ajutor
coordonat, a antreprenorilor maturi prin intermediul sesiunilor de mentorat, dar si prin intermediul corporatiilor care acorda suport in diferite moduri — organizatii,
evenimente. Potrivit ultimei analize a Comisiei Europene, mai bine de jumatate dintre tarile europene aloca atat finantare nationala, cat si UE in domeniul

educatiei antreprenoriale.

-
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Numiti antreprenorul roman sau strain care v-a inspirat/va
inspira cel mal mult ca antrepenor (un singur raspuns)

2019
Elon Musk 7% 230 | Elon Musk 30%|
| Jeff Bezos 6% | Steve Jobs
Steve Jobs 5% Richard Branson
e Bl Gates [W4% i i Jeff Bezos
A Grstian Onefiu [a T -~ ] il Gates W av% |
Marius Ghenea 4% | 5 Radu Georgescu 14%
lulian Stanciu | 3% Dragos Anastasiu
Daniel Dines || 2% Florin Talpes
Dragos Anastasiu | 2% lulian Stanciu
Fratii Paval | 2% Fratii Paval B
| lon Tiriac || 2% Alt antreprenor _ 51%
L SergiuNegut 2% Nu am un astfel de model [l 6%
Alt antreprenor 35%
Nu am un astfel de model 24%

Baza: 113 respondenti 2019; 148 respondenti 2017

Cel mai inspirational antreprenor pentru antreprenorii de startup rdmane si in aceasta editie a barometrului Elon Musk — antreprenor, CEO Tesla Motors. Pe locul
al doilea avem o modificare comparativ cu editia anterioara, clasandu-I pe Jeff Bezos - antreprenor american, el este fondatorul si CEO-ul Amazon; urmat de
Steve Jobs (Apple) si Bill Gates (Microsoft). Dintre antreprenorii roméani, Cristian Onetiu — co-fondator Life Care, este cel mai mentionat, in aceeasi masura cu
Marius Ghenea - antreprenor in serie si business-angel. Se observa o schimbare majora Tn optiunile antreprenorilor fatd de acum doi ani, a crescut numarul
celor care declara ca nu au un model (de la 6% la 24%), dar si al celor care au un model de antreprenor roman (14% vs. 21% in 2019).

-
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Acces la finantare
pentru startup-uri




Numiti sursa de finantare utilizata in cea mai mare masura in
demararea startup-ului (raspuns multiplu)

Fonduri proprii (economii, imprumut nevoi 77890;/0
personale, salariu) T — 0
: 11%
Fonduri europene 10%
11%
Finantare nerambursabila de la statul roman sau g0~ 16%
alte institutii l 6%
e : 14%
Familie si prieteni 5%
’ 4%
: 4%
Sponsorizare 1206}
0
: 5%
Angel investor ' ]]:(‘))//(J
0
3%
Credit bancar ’
2019
: : : : 5% m 2017
)
Alta (granturi, crowdfunding, credit furnizor etc) H/g% 22016

Baza: 149 respondenti 2019; 163 respondenti 2017; 200 respondenti 2016

in Romania, pe de alta parte, fondurile proprii raman principala sursa de finantare pentru mai bine de trei sferturi din startup-uri (79%). Totodata se poate
observa o crestere semnificativa a ponderii finantarilor de la stat, a fondurilor primite de la familie si prieteni, dar si a celor venite din partea business angels.
Daca luam in considerare una dintre cele mai dezvoltate tari de risc - Statele Unite ale Americii, numarul de intreprinderi care atrag fonduri de la angel investors
variaza de la stat la stat, insa in “hub-urile de inovare” (Silicon Valley, Boston sau Seattle) se apropie de 100%. Situatia se poate schimba in tara, insa aceasta
schimbare se poate materializa pe termen lung, pentru ca va mai dura ceva timp pana cand investitorii straini vor veni in Romania in masa.
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Ce sursa de finantare considerati ca veti accesa in urmatoarele

12 luni? (maxim trei raspunsuri)

Clienti/Plati in avans de la clienti

Programe guvernamentale pentru start-up-uri
Fonduri europene

Credite bancare

Crowdfunding

Familie si prieteni

Business angels

Microfinantare

Capital de risc (Venture capital)

Private equity

Credit furnizor (furnizori)

Bursa de valori, sisteme alternative de tranzactionare

Parteneriat public-privat
Baza: 149 respondenti 2019; 163 respondenti 2017; 200 respondenti 2016

P 26
I 57
E—

44%
28%

23%

E——— 13 7

I

16%

2019 m 2017 = 2016

Aproape jumatate (44%) dintre antreprenorii de startup-uri au in vedere ca principala sursa de finantare pentru urmatoarele 12 luni platile in avans de la clienti.
In continuare programele guvernamentale si fondurile europene raman in topul optiunilor antreprenorilor de starturilor, cu cresteri semnificative fata de editiile din
anii anteriori. Pe locul al patrulea raman creditele bancare, urmate de crowdfunding dubléandu-si ponderea in optiunile antreprenorilor. Optiunea de capitalul de

risc creste usor in optiuni, la fel si business angels.
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Care sunt cele mai importante 3 instrumente de finantare care ar avea cel
mai mare impact in sustinerea initiativelor antreprenoriale pe termen lung
N Romania? (maxim trei rdspunsuri)
Programe guvernamentale pentru start-up-uri e 640, (1%
FondUr eUrOp e | — 470 0

Credite bancare  p———— 205

Business angels  p—" %0/

Capital de risc (Venture capital) g 129,187

—]16%%

I 1%‘98/0

0
ﬂ 23%
Private equity do/fl%

Parteneriat public-privat do/{ﬁ %

Microfinantare
Clienti
Crowdfunding

Bursa de valori, sisteme alternative de tranzactionare gy 3%
Familie si prieteni i(@% 2019
Furnizori gm 4%, w2017
Altel 3
Baza: 149 respondenti 2019; 163 respondenti 2017 tele -23(%

71% dintre antreprenori considera ca fondurile oferite de statul roman in cadrul programelor specifice pentru IMM-uri sunt forma de finantare care ar avea un
impact foarte mare in sustinerea initiativelor de afaceri. Acest lucru este demonstrat de programul Start—up Nation, care este un program de incurajare si de
stimulare a infiintarii si dezvoltarii IMM-urilor, care a avut prima editie Th 2017, continuénd in 2018, la care au aplicat mii de tineri romani.

Fondurile europene reprezinta o a doua sursa importanta de finantare dezvoltarea antreprenoriatului pe termen lung in Romania, afirma 58% dintre respondentii
studiului. In comparatie cu editia trecuta a studiului, importanta creditelor bancare a crescut, ocupand locul trei in top. Investitorii de tip business angels sunt

< N 0,

o . . . .
azutl In 2019 ca o a patra sursa de finantare cu impact pe termen lung de o dinfre responaen N adere tata de anul 20
b y b ’
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Sursa principala de finantare pentru urmatoarele 12 luni va fi
accesata in Romania sau 1n strainatate? (un singur raspuns)

2019 2017 2016

® Romania Strainatate

Baza: 128 respondenti 2019; 163 respondenti 2017; 159 respondenti 2016

Ponderea antreprenorilor care vizeaza accesarea unor fonduri din strainatate (venture capital, seed capital) revine la aceleasi proportii ca ih anul 2016, in
scadere cu 6 pp fatd de 2017, ceea ce poate fi explicat prin cresterea asteptarilor privind capacitatea de a accesa fonduri din strainatate.
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Pe ce va concentrati astazi atentia si resursele? (un singur raspuns)

2019
2017 10% 1%
2016 12% 2%

m Definirea si optimizarea modelului de business
m Definirea produsului/serviciului
m Promovare

® Vanzare si distributie
Operational si HR
Altele

Baza: 128 respondenti 2019; 153 respondenti 2017; 159 respondenti 2016

Antreprenorii Tsi schimba strategia de alocare a resurselor in acest an, aproximativ o treime dintre acestia optand sa isi indrepte atentia catre definirea si
optimizarea modelului de business. Resursele antreprenorilor se concentreaza in 2019 pe definirea produsului/serviciului Th aceeasi masura cu promovarea,
spre deosebire de anii anteriori cand aceasta din urma era pe primul loc pentru mai mult de 30% dintre antreprenori. Vanzarea si distributia sunt importante in
contextul de business, 20% concentrandu-si atentia si resursele pe aceasta zona. Operationalul si HR rdman Tn continuare ultimele zone de investitii planificate.
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Care este ordinea crescatoare in care ati alocat resursele
flnanciare Tn startu p’) (un singur raspuns posibil per operatiune)

2019 2017
1. Promovare > Promovare
. 2. Vanzare si distributie > Vanzare si distributie
3. Definirea produsului/serviciului > Definirea produsului/serviciului

& . . . .
4 -2 4. Operational si HR Operational si HR
5. Definirea si optimizarea > Definirea si optimizarea
modelului de business modelului de business

Baza: 128 respondenti 2019; 163 respondenti 2017

in ceea ce priveste resursele financiare, nu sunt diferente de alocare comparativ cu editia anterioara, cea mai mare parte a acestora fiind destinate
PROMOVARII. Vanzarea si distributia sunt a doua zona in care se aloca bani intr-un startup romanesc. Desi antreprenorii se confruntd cu probleme de ordin
operational, dar si cu lipsa fortei de munca, zona care cuprinde acele doua elemente este pe locul 4 in ordinea acordarii de resurse financiare.
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In ce masura urmatoarele reprezinta provocari cu care va
confrunta;i n startu p? (un singur raspuns)

m Este foarte dificil/ dificil = Nu este nici simplu, nici dificil m Este foarte simplu/ simplu  Nu ma pot pronunta

Finantarea ideilor de crestere in cadrul start-up-ului 68% 18% . 9%
Bani pentru cresterea numarului de angajati 60% 20% . 13%

Generarea de lead-uri de calitate 54% 24% - 9%

Timp pentru a finaliza toate sarcinile de business 49% 33%

Convertirea lead-urilor in clienti 49% 30%

Expertiza legala si fiscala 47% 34%

Expertiza in marketing 43% 33%

Managementul Cash-Flow-ului 35% 34%

Baza: 128 respondenti 2019; 153 respondenti 2017; 159 respondenti 2016

Spre deosebire de editia de anul anterior, cea mai mare provocare pentru antreprenorii aflati la inceput de drum este asigurarea fondurilor pentru ideile de
crestere in cadrul startup-ului (68% considera foarte dificil sau dificil acest aspect), urmata de cresterea numarului de angajati (60% considera foarte dificil sau
dificil acest aspect). Faptul ca s-a produs aceasta schimbare, trage inca un semnal de alarma din partea micilor antreprenori in ceea ce priveste nevoia de
finantare. Provocarea cresterii numarului de angajati, nu este insa lipsita de fond, avand in vedere situatia de pe piata muncii din Romania.
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Reglementare si

Impozitare - din perspectiva
antreprenorilor de\startup




Considerati ca mediul de reglementare si fiscal pentru antreprenori s-a
imbunatatit in ultimul an Tn Romania pentru startup-uri? (un singur raspuns)

2019 2017 2016
S-a deteriorat
30%
44%
5296 ’
S-a imbunatatit
37%
3504 m Nici nu s-a imbunatatit, nici nu s-a
22% deteriorat

® Nu ma pot pronunta

Baza: 114 respondenti 2019; 155 respondenti 2017; 194 respondenti 2016

Mediul fiscal si de reglementare s-a deteriorat in ultimul an in Romania pentru antreprenori, conform a 52% dintre respondentii barometrului. Procentul celor care
percep o inrautatire este cu aproape 8 procente mai mare comparativ cu editia din 2017 si cu 22 procente in crestere fatd de 2016, in conditiile Tn care anul
anterior, 2018, au fost adoptate mult mai multe acte normative care vizeaza antreprenorii. Perceptia asupra mediul de reglementare si cel fiscal poate fi una
dintre cauzele ratei mici de supravietuire a afacerilor de tip startup, dar si a scaderii cu aproximativ 40% a numarului de firme de tip SRL inmatriculate in 2018

fata de 2017 (conform datelor inregistrate de ONRC).
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Care dintre urmatoarele initiative ar imbunatati cel mai mult

mediul de reglementare si pe cel fiscal pentru startup-uri? « rasouns)

Impact ridicat ® I[mpact mediu Impact scazut ® Nu ma pot pronunta

Scaderea impozitarii muncii (pentru angajati si angajatori) -1°/I/o
Simplificarea reglementarilor si taxarii startup-urilor -O/I%
=
. - §
Stimulente fiscale pentru investitorii in startup-uri _S%I/o
Scaderea taxarii indirecte (TVA, accize, proprietati) _ 11% -

Baza: 128 respondenti 2019; 163 respondenti 2017; 200 respondenti 2016

Asigurarea stabilitatii mediului de reglementare si fiscalizare

Incurajarea inovatiei prin stimulente fiscale

Scaderea impozitarii veniturilor startup-urilor

Top trei masuri care ar ajuta la imbunatatirea mediului fiscal in ceea ce priveste startup-urile, cu peste 70% impact ridicat, au ca obiectiv scaderea impozitarii
muncii, combaterea birocratiei si mentinerea stabilitatii mediului fiscal si de reglementare. Guvernele pot promova si sprijini cele mai bune practici in ceea ce
priveste stimulentele fiscale pentru antreprenoriat si sa incurajeze mai multi oameni sa intre in mediul antreprenorial. Cele mai bune exemple de legislatie fiscala
pentru companii sunt in SUA si Marea Britanie. Guvernul britanic ofera multe avantaje startup-urilor, acestea includ avantaje fiscale, granturi, instrumente,
evenimente si multe altele.
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Masura guvernamentala care ar avea cel mai mare impact in
sustinerea celor care vor sa demareze o afacere (raspuns deschis)

Scutirea sau scaderea taxelor si impozitelor pentru startup-ur T 24% 33%
Solutii de finantare pentru startup-uri - | %‘%

Relaxare si simplificare fiscald e ——a— 0%

Predictibilitate fiscald  pummm 432°
Educatie antreprenoriald  pumm 4%5%

Incubatoare sustinute de stat g 25%)/0 2019
E-ghiseu functional si digitalizarea insitutilor statului io/g% m 2017

Cresterea calitatii educatiei % 3%

Implicare minima % 3%

Acces la mentorat g %[%
Altele  p— 50, 10%

. 0
Nustiv 306 L4
Baza: 128 respondenti 2019; 156 respondenti 2017; 200 respondenti 2016

Scutirea sau scaderea taxelor si impozitelor pentru startup-uri se detaseaza in aceasta editie a barometrului ca masura de sustinere a afacerilor la inceput de
drum din partea guvernului. Ultimele masuri luate de catre institutie pun in garda antreprenorii, care considera ca pentru a ajuta ecosistemul de startup-uri este
nevoie de reduceri de taxe (fie ca vorbim de o perioada determinata sau pe un anumit segment de activitate). Cel mai recent raport EU SMEs (2016/2017) arata
ca cea mai scazuta pondere a companiilor cu crestere rapida de peste 12% a fost inregistrata in Cipru si Roméania (fiecare sub 3%).
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Ajutor coordonat -
contributia asociatiilor
specializate la'sustinerea
antreprenoriatului




Ce tipuri de sprijin coordonat ati accesat pana acum? (rsspuns multiplu)

Intalniri si workshop-uri pentru antreprenori O 27%/53%

Incubatoare/acceleratoare de afaceri de bUSINess 1%61/((;/0

Programe de Mentorat |y 1 %37

Cluburi si huburi ale antreprenorilor si asociatii  —— 112‘3’/(;/0

Programe guvernamentale pentru Start-Up-Uri ﬁ%/(;/o
0

Programe de training dedicate unor industrii ﬂ 10%

Consultanti corporate si non-guvernamentali ﬂ%%
Camere de comert i(y%f%

Agentii guvernamentale io/z"% 2019
Altele . 2% m 2017
1%

Niciunul ~4%
clunul - —10%

Baza: 128 respondenti 2019; 156 respondenti 2017

Cele mai accesate activitati si initiative de sprijinire a antreprenorilor raman si in acest an intalnirile si workshop-urile, la fel ca si la editiile de anii trecuti. Nu se
observa modificari in optiunile antreprenorilor in ceea ce priveste sprijinul coordonat. Incubatoarele si acceleratoarele de afaceri impreuna cu programele de
mentorat reprezinta in continuare optiuni pentru 14% dintre antreprenori. Usoare scaderi fata de anul anterior se pot remarca la nivelul programelor de training
dedicate (scadere 3pp) si in cazul consultantilor corporate si non-guvernamentali (cadere 2 pp).
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u A4

Unde simtiti ca ati avea nevoie de ajutor in administrarea

afacerii? (un singur raspuns)

42%

Promovare

Management financiar 19%

Relatia cu clientii 12%

T 10%

7%

e
-

Contabilitate

HR & payroll

Altele
Baza: 149 respondenti 2019

Afacerile la inceput de drum au nevoie de mai mult ajutor in administrare si asta poate mai mult decat de bani. Conform raspunsurilor liderilor de startup care au
participat la barometru in acest an, 42% dintre antreprenori au nevoie de ajutor in promovarea afacerii, 12% in managementul financiar si 12% in relatia cu
clientii.
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Pentru dezvoltarea pe termen lung a antreprenoriatului in Romania, actiunea
carei organizatii/initiative dintre urmatoarele ar avea cel mai mare impact?
(raspuns multiplu)

Incubatoare/acceleratoare de afaceri/programe de 230

accelerare A 23%
14%

o e e N 14%
Incubatoare/acceleratoare ale universitatilor P 8% 13%
Programe guvernamentale pentru start-up-uri si alte %
programe pentru antreprenori d 15%
Intalniri si workshop-uri pentru antreprenori ] 11220%0

Cluburi/huburi ale antreprenorilor si asociatii —1;/%%

Programe specifice de training per industrii P 7% 9%
Consultanti corporate si non-guvernamentali ﬂ 4% 2019
Agentii guvernamentale ﬂ 4% m 2017
Baza: 128 res i ; i Altele [ 1%
: pondenti 2019; 156 respondenti 2017

Incubatoarele si acceleratoarele sunt initiativele care vor ajuta cel mai mult la dezvoltarea ecosistemului antreprenorial din Romania, conform celor declarate de
antreprenorii intervievati in cadrul barometrului. Data fiind cresterea numarului de antreprenori tineri, se poate observa o crestere in importanta a
acceleratoarelor si incubatoarelor universitatilor, antreprenorii realizédnd ca accesul la educatie antreprenoriala se poate face inca din timpul facultatii pentru a
pune bazele unei viitoare afaceri.
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Care sunt sursele de interactiune si inspiratie pe care le
accesati? (un singur raspuns)

m Comunitati online
m [ntalniri si evenimente pentru antreprenori

® Presa si bloguri

® Cluburi si hub-uri ale antreprenorilor si asociatii

m Camere de comert

= Altele
Baza: 149 respondenti 2019
De departe cele mai utilizate surse de interactiune si inspiratie de catre liderii de startup-uri, in 2019, sunt comunitatile online (52%). Facilitatea accesarii
informatiei, cat si posibilitatea interactiva pe care o pune la dispozitie mediul online ajuté la cresterea comunitatilor. Intalnirile si evenimentele pentru antreprenori

sunt pe locul al doilea, accesate de o patrime dintre antreprenori. 15% dintre acestia urmaresc si citesc in presa sau pe bloguri informatii care sa ii ajute in
afacere, doar 7% aleg sa interactioneze prin intermediul cluburilor si hub-urilor de antreprenori sau asociatii.
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La cate evenimente de networking participati in medie intr-o
séptéméné’? (un singur raspuns)

I 9% 34%

sub 1 eveniment 85% NnU participa la

D 6% evenimente de

networking

1 eveniment 11%

2 evenimente 2%

)
A 16% " 2019

I 1% 2017

3 sau mai multe evenimente 2% m 2016

Baza: 149 respondenti 2019; 202 respondenti 2017; 223 respondenti 2016

in 2019 se mentine numarul mic de evenimente la care antreprenorii aleg sa participe, mai bine de o treime dintre acestia nu participa la evenimente de
networking. Daca in raportul publicat in anul 2016, 64% dintre respondenti mergeau la cel putin un eveniment de networking pe saptamana, la editia din acest
an ponderea acestora a ajuns la 11%. Aceasta scadere poate fi explicata prin mijloacele de interactiune pe care antreprenorii le prefera, predilectia catre online

si comunitatile create in acest mediu facil de accesat si utilizat.
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Va rugam sa ne spuneti un lucru pozitiv din ultimul an cu impact
pentru antreprenorll IMICI. (raspuns deschis)

Elemente de dezvoltare personala
Programe dedicate/evenimente
Programul Startup Nation
Modificarea metodei de impozitarea a ciferi de afaceri
Legea pentru extragerea dividendelor trimestrial
Accesul facil la informatie
Accesarea de fonduri europene
Comunitate
Mai multe posibilitati de finantare
Aparitia VC-urilor in Romania - 2%
Avans tehnologic [Jl| 2%
Cresteri la nivel macroeconomic

Altele
Nu stiu 13%
Nu exista 13%

Baza: 173 respondenti 2019

Lucrurile cu impact pozitiv pentru antreprenorii de startup sunt in special cele care tin de dezvoltarea lor personala si pasii pe care reusesc sa i parcurga in
afacere. In ultimul an acestia au luat contact cu mai multe programe dedicate startup-urilor prin participarea la evenimente si conferinte. Numarul spatiilor de co-
working, incubatoarelor si acceleratoarelor de afaceri din Roméania a crescut in ultimii ani si este previzionat s& mentina aceeasi tendinta.
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Harta spatiilor de co-working, incubatoarelor si acceleratoarelor
de afaceri din Romania

Cluj Hub Simplon The Grape
Cluj CoWork Innovation Labs . Fab Lab
Coworking Simplon Silicon Forest |a§' Innovation
Oradea Spherik thatdevspace
Accelerator ® Labs
Y PiatriNeamt
Oradea ® Rubik Hub
Cluj-Napoca
Hub OneZero
Central Hub Hub 1317
Timisoara Innovation Labs Alchemy Hub
@ Sibiu @ Brasov
Impact Hub Techcelerator
TechHub InnovX
The start-up Hub Talent Garden Orange Fab City Hub Constanta
Co-work NOD makerspace Innovation Labs Forte Lif
Timi Mindspace Commons Lounge eLie
imisoara Spaces WelLoveDigital Social Hub
Innovation Labs 3house
Bucuresti Constanta

Sursa: documentare EY si Impact Hub

Numarul de spatiilor de co-working, incubatoarelor si acceleratoarelor de afaceri din Romania se completeaza in fiecare an cu noi initiative de acest gen. Pe
langa spatiile identificate Tn harta de mai sus, se afla initiative din orase mai mici si/sau mai putin accesibile.
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Cultura‘antreprenoriala
si frica de esec




Este antreprenoriatul sustinut de mentalitatile si valorile
roménegti’? (un singur raspuns)

2019
2017 7%
2016 7%

® Nu este sustinut m Este sustinut Nu ma pot pronunta

Baza: 114 respondenti 2019; 155 respondenti 2017; 200 respondenti 2016
74% dintre respondenti considera ca antreprenoriatul nu este sustinut de societatea romaneasca, fapt ce sustine existenta obstacolului principal in dezvoltarea

antreprenoriatului, anume teama de esec. Cresterea procentului cu 14 puncte procentuale nu poate decat sa traga inca un semnal de alarma asupra
mentalitatilor si valorilor pe care roméanii le sustin, antreprenoriatul fiind foarte important in economia unei tari capitaliste.
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Cum credeti ca este perceput esecul in afaceri in Romania?

(un singur réspuns3

26% 26%
2405 2°%

23%
22% 22%
_ o 20% 21% 21%

18%

17% ’
5%

3%
~ .
Este o bariera Indica lipsa Este un esec in Este un prilej de  Nu are niciun impact Nu ma pot pronunta

. pentru viitoarele  abilitafilor necesare cariera ; invatare asupra viitoarelor

initiative de afaceri initiative de afaceri

Baza: 114 respondenti 2019; 155 respondenti 2017; 200 respondenti 2016

2019
m 2017
2016

9% 9% 9%

Pentru a intelege mai bine de unde vine teama de insucces in antreprenoriatul romanesc, analizdm perceptia perceputa asupra esecului, astfel, cea mai mare

pondere a antreprenorilor de startup (73%) considera ca esecul in afaceri este perceput negativ de societatea romaneasca si este penalizat ca atare: este o

bariera pentru viitoarele initiative de afaceri (26%), indica lipsa abilitatilor necesare (24%), sau un esec in cariera (23%). Este in scadere ponderea celor care

considera esecul un prilej de invatare, ajungand la 17% in editia curenta, fatd de 21% in cea anterioara.
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Dezvoltarea afaceril




Planuri de viitor - Extinderea pe noi piete geografice

Planuiti sa intrati pe noi piete geografice?
(un singur raspuns)

96

respondenti care planuiesc
sa intre pe noi piete
geografice
Europa

SUA

Orase din Romaénia
Germania

Asia

Bulgaria

Global

Africa

China

Ungaria

Canda

B Nu M Da

Baza: 191 respondenti 2019

Pe care anume? (rdspuns deschis)

N 51%
I 17%
B 10%
7%

Bl 5%

M 3%

M 3%

B 2%

B 2%

1 1%

1 1%

Antreprenorii la Tnceput de drum planuiesc sa intre cu afacerile pe care le conduc pe noi piete geografice in proportie de 50%. Cea mai mentionata zona de
extindere este cea regionala, Europa, aceasta este vizatd de 51% dintre cei care iti doresc sa intre pe noi piete geografice. Un numar foarte mare de startup-uri
doresc sa intre si pe piata americana (17%), dar si la nivel national in orase pe care nu le-au accesat pana acum (10%).
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Planuri de viitor - strategie de exit pe termen scurt sau lung,
extindere intr-un alt domeniu

Va géanditi ca in viitor sa va extindeti afacerea
ntr-un alt domeniu? (un singur raspuns)

Aveti in vedere o strategie de exit pe termen scurt

sau pe termen lung pentru startup?
(un singur raspuns)

m Da m Da
Nu Nu
® Nu stiu ® Nu stiu

45%

Baza: 191 respondenti 2019

Ca planuri de viitor pentru afacerea lor, majoritatea respondentilor au in vedere extinderea afacerii intr-un alt domeniu (65%). Referitor la un posibil exit stabilit
pe termen scurt sau lung, o treime dintre antreprenorii respondenti raspund afirmativ (28%), cei mai multi, 45%, nu iau in considerare aceasta strategie pentru
viitor. Conform celor declarate, o treime dintre antreprenori nu au o viziune asupra a ceea ce vor face in viitor din punct de vedere al strategiei de exit, vechimea

in antreprenoriat fiind unul dintre motive.
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Ce elemente care nu au legatura cu afacerea in sine iti consuma
resursele non-financiare? (raspuns deschis)

Birocratia/sistemul legislativ 24%
Familie/prieteni 11% Studierea si informarea cu privire la modificarile
Management-ul timpului 9% . . . .
’ " i legislative, autorizatiile si actele necesare.
Personalul 8% ’ ’
Ajutor in afacere (ex. promovare) 7%
Dezvoltarea personala 4% : : A
| persons ’ Job-ul full time de la firma la care lucrez in paralel.
Timpul petrecut in tafic 4%
Job-ul 3% _ _ s .
Stresull oboseala N 2o Schimbarea legilor si birocratia.
i i 0 e e .. . .
Hipsa unul partener ) 2% Prioritizarea sarcinilor, managementul timpului
0 . o .
Altele 13% " alocat fiecarui task.
Nu sunt 7%
Nu stiu 6% Lipsa fortei de munca, personal nepregatit.

Baza: 119 respondenti 2019

Laséand la o parte resursele financiare, antreprenorii la inceput de drum se confruntad cu mai multe elemente care le consuma resursele, dintre acestea si cel mai
mentionat fiind birocratia si sistemul legislativ din tara ( 24% dintre respondenti). Familia si/sau prietenii sunt elemente care consuma timp si necesita atentie din
partea antreprenorilor, 11% sustin acest lucru. Desigur, timpul este foarte important pentru antreprenorii care il impart intre realizarea taskurilor (9%) ce tin de
personal sau alte directii in care nu au neaparat expertiza (7%), dar si job-ul la care merg in paralel (3%).

-
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Ce va impiedica dezvoltarea afacerii in acest moment?

(maxim trei raspunsuri)

Lipsa de capital pentru investiti _ 45%
Bugetul de promovare limitat ||| R 38%
Am nevoie de noi clienti dar nu stiu cum sa ii atrag _ 34%
Nu am suficienti oameni in echipa _ 26%

Lipsa de know-how in echipad [N 11%
Am atins limita capacitatii de productie [Jj 3%
Mi-am pierdut motivatia [} 3%
Timp | 1%
Altele |l 3%
Nu este cazul [ 7%

Baza: 149 respondenti 2019

Startup-urile sunt vulnerabile si depind de o serie de resurse interdependente care colaboreaza pentru a se auto-sustine in etapele de dezvoltare. Cele mai mari
piedici cu care se confrunta antreprenorii de startup in 2019 sunt lipsa de capital pentru investitii (45%), bugetul de promovare limitat (38%), dar si nevoia de noi
clienti pe care nu stiu cum sa o acopere (34%). Insuficienta personalului este de asemenea, o mare incercare cu care 26% dintre startup-urile romanesti se
confruntd, care corelata cu lipsa angajatilor de expertiza (11%) le ingreuneaza dezvoltarea.
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Echipa de proiect

Cristian Carstoiu Livia Bereanu

Coordonator studiu

= Adina Cretu

Partener, Departamentul de Project Manager

Asistenta in Afaceri

EY Romania

EY Romania Startarium

adina.cretu@startarium.ro livia.bereanu@ro.ey.com

cristian.carstoiu@ro.ey.com

Multumim tuturor respondentilor pentru sprijinul oferit in realizarea celei de a treia editii a
“Barometrului afacerilor de tip startup din Romania”. Multumim Impact Hub Bucharest si
Startarium pentru sprijinul oferit in colectarea raspunsurilor.

-
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Nota: Acesta este un studiu/analiza cantitativa care Tsi propune sa evidentieze tendinte in legatura cu aceasta tema si sa puna la indemana ipoteze de lucru ce pot fi ulterior validate prin cercetari de piata extinse,
pe esantioane reprezentative. Acest material este conform informatiilor pe care le detinem la momentul redactarii. El are un caracter informativ si de aceea se recomanda apelarea la asistenta specializata thainte
de a intreprinde orice actiune in baza lui.
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EY | Audit | Taxe | Tranzactii | Consultanta in afaceri

Despre EY

EY este una dintre cele mai mari firme de servicii profesionale la nivel global, cu 260.000 de
angajati In peste 700 de birouri din 150 de tari. In Romania, EY este liderul de pe piata serviciilor
profesionale inca de la infiintare, ih anul 1992. Cei 800 de angajati din Roméania si Republica
Moldova furnizeaza servicii integrate de audit, asistenta fiscala, asistenta in tranzactii si servicii
de asistenta in afaceri catre companii multinationale si locale. Avem birouri Tn Bucuresti, Cluj-
Napoca, Timigoara, lasi si Chisinau.

Despre Impact Hub Bucharest

Impact Hub Bucharest este organizatia ce sustine dezvoltarea antreprenoriala a initiativelor cu
impact pozitiv in societate Tn cadrul unei comunitati globale, oferind spatii de lucru colaborative,
programe de dezvoltare si incubare a afacerii, conferinte si evenimente, precum si optiuni de
finantare prin crowdfunding. Prezenta in Bucuresti din 2012, organizatia face parte din reteaua
globala Impact Hub cu prezente fizice in peste 100 de locatii de pe 5 continente.

Despre Startarium

Startarium este cea mai complexa platforma pentru antreprenori la inceput de drum. Lansat in
2016 sub umbrela metaforei “Orasul Antreprenorilor”, Startarium ofera acces la TOATE resursele
necesare pentru a lansa si a creste o afacere de succes. Platforma este construita pe 3 piloni —
invatare, testare si finantare — in mai multe module functionale: instrumente de business, cursuri
video, webinarii, interviuri cu fondatori, platforma de crowdfunding, mentorat, consultanta si
competitie de pitching.
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EY desemneazé organizatia globald de firme membre ale EY Global Limited (EYG), o societate cu raspundere limitata din Marea Britanie. EYG
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